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De veensituatie in 2025 is ‘zeer kritisch’. De 
Vereniging Potgrond- en Substraatfabrikanten 
Nederland (VPN) luidt de noodklok: door 
extreem nat weer in de Baltische staten is 
slechts 40 tot 55 procent van de veenoogst 
gerealiseerd. Vooral witveen is schaars. Tegelijk 
stijgt de wereldwijde vraag, terwijl alternatie-
ven zoals kokos en houtvezel het tekort nog 
niet volledig kunnen opvangen. De druk op 
de markt leidt tot prijsstijgingen en leverings-
onzekerheid en is een extra stimulans om te 
innoveren.

Legro blijft leveren én kijkt vooruit
Substraatleverancier Legro ziet de uitdagingen, 
maar blijft optimistisch. ‘Het grootste knelpunt 
is de beschikbaarheid van witveen, en dan 
vooral freesveen – het fijnere veen’, legt Tim 
Heestermans uit. Hij is verantwoordelijk voor 

de sales in de containerteelt. ‘Zodenveen moet 
een jaar drogen, dus dat is er gewoon. Voor de 
fabriek in Nederland zijn de meeste volumes 
veiliggesteld, al zullen we de mengsels iets 
moeten aanpassen.’
De ervaring met kokos speelt Legro daarbij in 
de kaart. ‘Kokos kan een uitstekende vervanger 
zijn’, zegt Heestermans. ‘We hebben al jaren een 
sterke positie in kokos en zetten het breed in, 
niet alleen in de zachtfruitsector, maar zeker 
ook in de boomkwekerij. Daarmee kunnen we 
goed presterende mengsels maken met weinig 
of zelfs zonder veen. Ondanks de krapte zetten 
we alles op alles om onze klanten te blijven 
voorzien van een passend mengsel voor hun 
teelt.’

Volgens Heestermans ligt de toekomst in 
slimme combinaties. ´Als gevolg van het grond-
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stoftekort zullen we alternatieve grondstoffen 
moeten inzetten. Dit gebeurt altijd in overleg 
met de klant. Door de inzet van hernieuwbare 
grondstoffen kan het substraat er iets anders 
uitzien of andere eigenschappen hebben. 
De kwaliteit blijft gegarandeerd via het RHP-
keurmerk en aanvullende controles.’

Hernieuwbare grondstoffen
Een concreet voorbeeld van die innovatie is 
de samenwerking met Rovers Sierteelt, waar 
het afgelopen jaar een proef liep met substra-
ten die volledig uit alternatieve grondstoffen 
bestaan. Kweker-eigenaar Coen Rovers legt uit: 
‘We wilden voorbereid zijn op de toekomst. Het 
is beter om nu al ervaring op te doen dan te 
wachten tot het verplicht wordt. Mede door de 
positieve resultaten bij Legro durfden we het 
aan om zelf te testen.’

De resultaten waren verrassend goed. ‘De plan-
ten gingen sneller aan de wortel en we hadden 
eigenlijk geen problemen met droge potten’, 
vertelt Rovers. ‘De planten stonden zelfs iets 

eerder in bloei en bleven compacter, wat voor 
onze soorten juist gunstig is. Je moet er wel iets 
korter op zitten met water en voeding, en de 
potten zijn wat zwaarder, maar verder viel het 
erg mee. Voor korte, snelle teelten zoals bij ons 
werkt dit prima.’

De proef smaakt naar meer. ‘De resultaten 
geven ons vertrouwen voor de toekomst’, 
zegt Rovers. ‘Volgend jaar willen we mogelijk 
opnieuw testen, met andere potmaten of 
gewassen. De markt vraagt er nog niet direct 
om, maar wij weten nu dat we er klaar voor zijn 
zodra die omslag komt.’

Stapsgewijs richting veenvrij telen
Ook Boomkwekerij M. Van den Oever, een vaste 
partner van Legro, zet serieuze stappen richting 
veenvrij telen. ‘We gebruiken al mengsels die 
grotendeels uit hernieuwbare grondstoffen 
bestaan’, vertelt mede-eigenaar Rens van den 
Oever. ‘Daarnaast loopt er dit jaar een proef met 
verschillende gewassen in een volledig veenvrij 
mengsel van houtvezel en andere hernieuw-
bare componenten.’

De beweegreden is helder: toekomstbestendig-
heid. ‘We willen voorbereid zijn op mogelijke 
Europese restricties rondom veengebruik, zodat 
we vrij kunnen blijven exporteren’, legt Van den 
Oever uit. ‘Tegelijk moeten we breder kijken: 
duurzaamheid draait niet alleen om veen, maar 
om de hele footprint van een product.’

De samenwerking met Legro noemt hij 
‘constructief en positief’. ‘Samen zetten we 
verantwoorde stappen zonder concessies 

te doen aan kwaliteit.’ De eerste resultaten 
stemmen hoopvol. ‘We zien juist een betere 
wortelontwikkeling’, zegt hij. ‘De mengsels laten 
water makkelijker los, waardoor de wortels 
actiever groeien. Wij telen liever iets droger; 
dat voorkomt veel wortelproblemen. Met 
ons druppelirrigatiesysteem kunnen we de 
watergift bovendien goed doseren.’

Ook de proef met 100 procent hernieuwbare 
grondstoffen verloopt naar wens. ‘De planten 
doen het goed, al is de lengtegroei iets minder’, 
aldus Van den Oever. ‘Bemesting blijft een aan-
dachtspunt, maar technisch gezien kunnen we 
hiermee verder. Ons doel is om in 2030 volledig 
te kunnen kweken op hernieuwbare grondstof-
fen. Toch hoop ik dat er ruimte blijft om een 
klein percentage veen te gebruiken. Dat blijft 
een unieke grondstof voor een goed substraat.’

Tot slot
Waar de markt worstelt met tekorten, laat Legro 
samen met vooruitstrevende kwekers zien dat 
schaarste ook innovatie kan aanwakkeren. Door 
continu in te zetten op productinnovatie en 
proeven wordt de basis gelegd voor een toe-
komst waarin substraten niet alleen duurzaam, 
maar ook betrouwbaar en praktisch inzetbaar 
zijn.
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De resultaten bij Rovers Sierteelt waren verrassend goed.

Terugblik GrootGroenPlus
Legro heeft een geslaagde editie van 
GrootGroenPlus achter de rug. ´De stand 
kreeg veel aanloop. Er kwamen veel 
bekende gezichten langs en er werden 
ook nieuwe relaties aangeknoopt. Voor 
ons was het zeer zinvol om Legro weer 
in beeld te brengen tijdens deze beurs 
én daarnaast onze innovatieve substraat-
oplossingen te presenteren´, zo blikt Tim 
Heestermans terug.

Bij M. van den Oever groeien de wortels actiever met substraat van Legro.
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